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Аннотация

В статье рассматриваются показатели 
прибыли и рентабельности предприятий 
Сахалинской области. Прибыль в исследова-
на как с точки зрения макроэкономического, 
так и с точки зрения микроэкономического 
подхода. Анализ финансовых результатов 
проведен и в разрезе отраслей региональ-
ной экономики. Авторы приходят к выводу, 
что, несмотря на увеличение объемов при-
были, динамика относительных показателей 
рентабельности не позволяет считать такие 
изменения однозначно положительными.

Ключевые слова: финансовые результа-
ты, рентабельность, прибыль, отрасль эконо-
мики, Сахалинская область.

Актуальность анализа финансовых резуль-
татов обуславливается тем, что они дают ем-
кую и всестороннюю оценку хозяйственного 
развития организаций. Через показатели при-
были и рентабельности возможно оперативно 
отследить изменение экономического потен-
циала региональной экономики.

Финансовые результаты – это прибыль или 
убыток, полученные по итогам доходов от 
продаж, уменьшенные на величину налого-
вых расходов и расходов по выпуску продук-
ции (выполнению работ, оказанию услуг) [9]. 
Для государства конечным финансовым ре-
зультатом деятельности коммерческого пред-
приятия будет налог, содержащийся в его со-
ставе. Для собственника, инвестора конечный 
финансовый результат представляет собой 
распределенную в его пользу часть прибыли 
после налогообложения.

Под финансовыми результатами деятель-
ности предприятия следует понимать не толь-
ко сумму полученной прибыли, но также зна-

чения достигаемого уровня рентабельности 
(т.е. эффективности деятельности – соотнесе-
ние получаемой прибыли с осуществляемы-
ми для достижения этой цели затратами). 

И.В. Медведева считает, что прибыль – это 
выраженный в денежной форме чистый доход 
на вложенный капитал. Она составляет ос-
нову экономического развития предприятия 
и укрепления его финансовых отношений со 
всеми участниками коммерческой деятельно-
сти [5].

Сформированные финансовые результа-
ты предприятий анализируются на основе 
их бухгалтерской (финансовой) отчетности 
– «Отчета о финансовых результатах», а пер-
спективные объемы прибыли могут опреде-
ляться при составлении бизнес-плана дея-
тельности организаций и их подразделений. 

Основная цель коммерческих организаций 
– получение прибыли – зависит одновремен-
но от усилий предприятий по стимулирова-
нию увеличения продаж и прочих доходов и 
по сокращению удельных прочих расходов и 
себестоимости продаж. 

По мнению Ендовицкого, прибыль (убы-
ток) является конечным результатом текущей, 
инвестиционной и финансовой деятельности 
организации за определенный промежуток 
времени [1].

О.А. Зубарева считает, что показатели, ха-
рактеризующие финансовые результаты де-
ятельности предприятия подразделяются на 
две основные группы. К первой группе от-
носятся прибыль (убыток) от продаж; при-
быль (убыток) от прочих операций; прибыль 
(убыток) от обычной деятельности; чистая 
прибыль – прибыль, остающаяся в распоря-
жении предприятия после уплаты налогов 
и др. Ко второй группе – показатели рента-
бельности [2].

УДК 332.1

Анализ финансовых результатов 
предприятий Сахалинской области

Д.А. Питиляк, старший преподаватель 
кафедры экономики и финансов,  

Сахалинский государственный университет.
e-mail: di-pitilyak@mail.ru

П.А. Кислицина, студентка, направление 
подготовки «Экономика»,  

Сахалинский государственный университет.
e-mail: kislitsina-polina@mail.ru



ЭКОНОМИКА: теория и практика38

Показатели рентабельности относят к 
финансовым результатам и Н.В. Колачева,  
Н.Н. Быкова [3].

По мнению Т.Э. Лельковой с помощью 
анализа финансового результата можно опре-
делить, насколько прибыльным является 
дело. Поэтому изучение данных показателей 
наиболее существенно для исследования, так 
как рост значений финансовых результатов 
не только укрепляет позиции предприятия в 
производственной и финансовых сферах, но 
и стимулирует поток инвестиций [4].

Существует множество методик анализа 
финансовых результатов предприятия [8, 10, 
7], которые в общем виде сводятся к следу-
ющим, наиболее часто применяемым видам 
анализа. 

1. Анализ состава и динамики прибыли 
предприятий.

2. Анализ факторов, влияющих на измене-
ние объема прибыли.

3. Маржинальный анализ прибыли. 
4. Анализ потребления и накопления 

прибыли.
5. Анализ показателей рентабельности 

(продаж, продукции, активов, капитала, пер-
сонала и т.д.).

Общеэкономическая характеристика полу-
чаемых в Сахалинской области финансовых 
результатов дается на основе агрегированных 
статистических данных [6]. 

На рис. 1 отразим динамику основных 
финансовых результатов по организациям 
Сахалинской области.

По данным рис. 1 видно, что по про-
дажам товаров, работ, услуг предприятия 
Сахалинской области в 2012–2016 гг. име-
ли устойчивый рост финансового результата 
(прибыли от продаж). Ежегодно данный по-
казатель увеличивался в среднем на 9,7 млрд 
р., к концу исследуемого периода прибыль от 
продаж по предприятиям Сахалинской обла-
сти составила 48,7  млрд р., что на 391,92% 
больше, чем в 2012 г. В 2014–2015 гг. пока-
затели прибыли до и после налогообложения 
были ниже показателей прибыли от продаж, 
что объясняется возникшим значительным 
отрицательным сальдо прочих доходов и рас-
ходов. В 2014 г. чистая прибыль организаций 
Сахалинской области по сравнению с 2013 
г. снизилась в 2,27 раза, и объем убытка со-
ставил 10,6 млрд р. Средняя величина сумм, 
уплачиваемых в связи с налогообложением 
прибыли по предприятиям составляет 9,7 
млрд р. 

На рис. 2 рассмотрена динамика темпов 
прироста выручки от реализации и деби-
торской задолженности по предприятиям 
Сахалинской области. Несмотря на увеличе-
ние выручки (доходов организаций), качество 
финансовых результатов, получаемых от этих 
доходов, будет не столь положительным, так 
как экономические выгоды выражаются не 

Рис. 1. Динамика основных финансовых результатов по организациям Сахалинской области, млрд р.
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в виде прироста денежных средств, запасов 
или основных средств, а в виде непропорцио-
нально большего увеличения задолженности 
сторонних организаций перед предприятиями 
Сахалинской области.

Из данных рис. 2 следует, что в среднем за 
исследуемый период дебиторская задолжен-
ность по темпам прироста опережала выруч-
ку от реализации в целом по Сахалинской об-
ласти. Среднее значение превышения темпов 
прироста дебиторской задолженности над 
выручкой в 2011–2016 гг. составляет 11,67%. 
В основном это превышение образовалось в 
период 2014–2016 гг. Наиболее проблемным 
в этом отношении был 2015 г., в течение кото-
рого при падении доходов наблюдалось уве-
личение дебиторской задолженности. 

На рис. 3 представлена динамика коэф-
фициента оборачиваемости дебиторской 
задолженности.

Из рис. 3 следует, что после относительно 
стабильного периода 2011–2013 гг., когда 

значение коэффициента оборачиваемости в 
среднем составляло 3,85 оборота, он возрос 
до значения 4,38 р. выручки от реализации 
на каждый рубль среднегодовой дебиторской 
задолженности в 2014 г. В связи с нарастанием 
кризисных явлений (непропорциональное 
увеличение дебиторской задолженности) 
происходит уменьшение числа оборотов 
этой задолженности с 4,38 оборотов до 2,58 
оборотов в 2016 г. (снижение почти в 1,7 
раза).  

На рис. 4 рассмотрена динамика дебитор-
ской и кредиторской задолженности органи-
заций Сахалинской области. 

По данным рис. 4 можно судить о том, что 
в рассматриваемом периоде 2010–2017 гг. на-
блюдается явное увеличение объемов деби-
торской и кредиторской задолженности, начи-
ная с 2015 г. В 2010–2014 гг. среднее значение 
дебиторской и кредиторской задолженности 
составляло 99,85 млрд р., а в 2015 – начале 
2017 г. – 234,4 млрд р. При этом в последние 

Рис. 2. Динамика темпов прироста выручки от реализации и дебиторской задолженности по 
предприятиям Сахалинской области, %

Рис. 3. Динамика коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности по предприятиям 
Сахалинской области, оборотов
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годы кредиторская задолженность выросла в 
больших объемах, нежели дебиторская задол-
женность – в среднем в 1,24 раза. Наибольшее 
значение дебиторской задолженности имело 
место на 1 марта 2016 г. и составляло 261,7 
млрд р., а кредиторской задолженности – на  
1 января 2015 г. в объеме 390,6 млрд р.

На рис. 5 рассмотрена структура сальдо де-
биторской и кредиторской задолженности по 
сферам экономики в среднем на начало года 
2010–2017 гг. в Сахалинской области.

Структура сальдо дебиторской и креди-
торской задолженности по сферам экономики 

(преобладание кредиторской задолженности 
над дебиторской задолженностью), представ-
ленная на рис. 4, говорит о том, что предпри-
ятия Сахалинской области в среднем за рас-
сматриваемый период 2010–2017 гг. должны 
были большие суммы средств в пользу контр-
агентов, нежели чем последние в пользу пер-
вых. Также можно сделать вывод о том, что 
более половины сальдо задолженностей при-
ходится на сферу услуг – 163,9 млрд р., или 
60,29 % общего сальдо. Наименьшее значе-
ние сальдо приходится на сферу сельского 
хозяйства – 6,3 млрд р., или 2,31 %. 

Рис. 4. Динамика дебиторской и кредиторской задолженности организаций Сахалинской области, 
млрд р.

Рис. 5. Структура преобладания дебиторской и кредиторской задолженности по сферам экономики в 
среднем на начало года 2010–2017 гг. в Сахалинской области, млрд р.
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На рис. 6 рассмотрена динамика рента-
бельности активов по отраслям материально-
го производства экономики Сахалинской об-
ласти на 1 января. В рамках данного анализа 
рассматривается материальное производство 
Сахалинской области, так как именно в нем 
формируется основной объем финансовых 
результатов, сконцентрирована основная мас-
са активов и осуществляется наибольший 
объем расходования средств.

Из рис. 6 видно, что наибольший объем 
чистой прибыли, приходящейся на каждый 
рубль, вложенный в активы предприятий, 
приходится на такой вид деятельности, как 
«Добыча полезных ископаемых»: в среднем 
за исследуемый период 2010–2017 гг. эта ве-
личина составляет 18,16 коп. Из всех видов 
экономической деятельности наиболее значи-
тельно уровень рентабельности активов по-
вышался в отраслях рыболовства и рыбовод-
ства и в строительной отрасли Сахалинской 
области: в среднем ежегодно уровень рен-
табельности активов повышался на 3,16% и 
1,22% соответственно. Относительно ста-
бильным, хоть и снижающимся в исследуе-
мом периоде, был показатель рентабельности 
активов по группе предприятий обрабатыва-
ющей промышленности: на 1 января 2017 г. 
по сравнению с началом периода он снизился 
на 4,99%. Наиболее значительное снижение 
уровня рентабельности активов наблюдалось 
в сельском хозяйстве Сахалинской области. 

Если в начале 2010 г. на каждый 1 р., вложен-
ный в активы, приходилось 12,13 коп. чистой 
прибыли, то к началу 2017 г. этот показатель 
составлял 3,51 коп. (т.е. произошло уменьше-
ние более чем в 3,4 раза).

На рис. 7 рассмотрена динамика уровня 
рентабельности (убыточности) проданных 
товаров, продукции, работ, услуг по отрас-
лям материального производства экономики 
Сахалинской области на 1 января.

Из рис. 7 следует, что более высокие, чем в 
среднем по экономике Сахалинской области, 
показатели рентабельности продукции имели 
место быть в отраслях добычи полезных ис-
копаемых (прежде всего за счет предприятий 
нефте-, газодобычи): в 2013 г. на каждый 1 р. 
затрат приходилось 1,94 р. прибыли от про-
даж, но к началу 2017 г. уровень рентабельно-
сти снизился на 148,86% и составил 45,36%. 
Стабильно убыточные показатели демон-
стрируют предприятия сельского хозяйства 
Сахалинской области: в среднем у них на про-
тяжении всего исследуемого периода выруч-
ка от реализации меньше, чем себестоимость 
продаж с учетом коммерческих и управленче-
ских расходов: среднее значение убыточности 
продукции составляет 9%, причем этот пока-
затель к 2017 г. ухудшился и составил 14,04%. 
Относительно стабильными были показатели 
уровня рентабельности проданной продукции 
в отраслях строительства и обрабатывающей 

Рис. 6. Динамика рентабельности активов по отраслям материального производства экономики 
Сахалинской области на 1 января, %
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промышленности, в среднем они составляли 
8,98% и 23,82% соответственно.

Таким образом, можно сделать вывод, что 
в исследуемом периоде 2010–2017 гг. измене-
ние объемов прибыли, получаемой предпри-
ятиями Сахалинской области, в целом имеет 
положительную динамику, из всех сфер эко-
номики наибольший вклад в суммарный объ-
ем прибыли вносит сфера промышленности 
(прежде всего за счет вида деятельности «до-
быча полезных ископаемых»). В качествен-
ном отношении получаемая организациями 
прибыль к началу 2017 г. ухудшается по срав-
нению с 2010 г., так как постепенно начинает 
увеличиваться объем задолженности предпри-
ятий (кредиторской и дебиторской). В период 
2014–2016 гг. дебиторская задолженность по 
темпам прироста обгоняет выручку от реали-
зации, ухудшение этого соотношения гово-
рит о том, что прибыль накапливается в виде 
низколиквидных активов. Эффективность 
использования ресурсов предприятий  (опре-
деленная как рентабельность активов) харак-
теризуется стабильностью данного показате-
ля для отраслей сельского хозяйства, охоты, 
лесного хозяйства, строительства, обрабаты-
вающих производств  (в диапазоне от –3,8% 
до 15,51%); с постепенным увеличением, а с 
2015 г. – резким увеличением рентабельно-
сти активов поступательно развивались пред-
приятия отраслей рыболовства, рыбоводства 
(это может быть связано с тем, что в условиях 
сокращения объемов добычи морских био-
ресурсов с рынка ушли низкорентабельные 
организации). 

Следовательно, повышение финансовых 
результатов предприятий Сахалинской обла-
сти может быть достигнуто при использова-
нии следующих резервов:

1. Интенсификация процессов инвестиро-
вания в отраслях сельского хозяйства и пище-
вой промышленности региона. Именно в дан-
ных отраслях создается продукция, которая в 
значительной мере потребляется на террито-
рии региона, а с учетом относительно высо-
кого номинального уровня средних доходов 
и неконкурентоспособных по транспортным 
расходам завозимых аналогичных продуктов 
питания можно ожидать высокой отдачи в 
данных инвестиционных проектах.

2. Более тщательный отбор проектов и 
направлений расходования средств консоли-
дированного бюджета региона в непроизво-
дительные отрасли экономики. Если в целом 
растет прибыльность предприятий террито-
рии, то при прочих равных условиях можно 
ожидать роста доходов их работников и соб-
ственников, которые, в свою очередь, смогут 
относительно большую часть своих расходов 
направлять на получение услуг таких учреж-
дений, что позволит снизить нагрузку на бюд-
жет и направить высвободившиеся средства 
на реальные инвестиции.

3. Увеличение объемов помощи государ-
ства приоритетным отраслям в части компен-
сации расходов по кредитным ресурсам.

4. Стабильность макроэкономических ус-
ловий: ставки налогов, уровень инфляции, 
ключевая ставка ЦБ РФ, курс валют, таможен-
ные пошлины.

Рис. 7. Динамика уровня рентабельности (убыточности) проданных товаров, продукции, работ, услуг 
по отраслям материального производства экономики Сахалинской области на1 января, %
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5. Стимулирование спроса на блага, созда-
ваемые в региональной экономике.

Таким образом, можно сказать, что финан-
совые результаты не являются первичной це-
лью стимулирования, а способны улучшаться 
только при обеспечении, как минимум, эконо-
мической стабильности и, как максимум, эко-
номического роста и развития.
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